
Assurer la promotion et la vente des produits et services

de RADIOTEL auprès des entreprises      

Suivre un portefeuille clients      

Développer un portefeuille de prospects (prospection

commerciale)

Réaliser des rendez-vous clientèle       

Élaborer des propositions commerciales adaptées aux

différents besoins clients

Contribuer au développement de la société

Sous la responsabilité de votre chef des ventes, vous

participerez au développement de l’activité de la société

RADIOTEL ENTREPRISES, et à la croissance de son chiffre

d’affaires :

   

 

I N G E N I E U R
C O M M E R C I A L  ( H / F )
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Profil

Persévérant(e), ambitieux(se), dynamique, vous aimez relever

les défis et dépasser vos objectifs. Vous avez une bonne

qualité d'expression, vous savez faire preuve d'autonomie,

de sens de l'écoute, ainsi que de qualités relationnelles et

organisationnelles ? L’environnement B to B ne vous fait pas

peur ?

Rejoignez l’équipe de RADIOTEL ENTREPRISES !

Type de contrat : CDI


